1- 4 Tertiaire

Négociation et relations

aux clients

<< Des relations exceptionnelles! >>

" C'apprentissage m'a permis d'atteindre deg objectifs qgue je n'osais imagi-

ner. Grace au Gac pro commerce, j'ai eu C'occagion de participer a un

concours qgui a abouti a une entrevue avec Ce Pregident de La République

dang leg salons de €'€0ysdée..."

Les aptitudes requises

Autonomie

Curiosité

Ambition

Capacité a communiquer
Mobilité, disponibilité
Trés bonne organisation
Importante résistance au
stress

La poursuite d’études

Licence professionnelle ou
IUP Commerce et Vente

Les débouchés

Le technicien supérieur en NRC

peut exercer des emplois comme :

e Clientele , chargé d’affaires,
agent commercial.

e Prospecteur, promoteur des ven-
tes, animateur de réseau

o Télévendeur, télé-conseiller

Avec de Pexpérience, il peut évo-
luer vers les métiers du manage-
ment des équipes commerciales :
chef des ventes, responsable de
secteur, assistant manager .
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