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« Je négocie mon avenir!

Je suis en terminal, ce gui me plait dans mon apprentissage
c’est Ceg regponsabilites gu'on me confie . Cette annde parfois
je gere Ce magasin en Cabsence du regsponsable., J'ai négocié
avec Cui pour une poursuite d’études en BTS »

Les déboucheés

Les aptitudes requises

une excellente présentation Apres sa formation, le
une élocution irréprochable vendeur peut travailler
le sens du contact dans des entreprises de
le goat du travail en équipe distribution de biens ou
une bonne condition physique de services

del sativité .
¢ fa creativite Il peut exercer en bouti-

La poursuite d’études que ou en grande surface

e BTS négociation relation client
pour ceux qui souhaitent démar-
cher des entreprises ou des clients
a Pextérieur.

BTS management des unités com-
merciales pour ceux qui souhai-
tent travailler en boutique ou en
grande distribution.
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