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Les débouchés

Le vendeur occupe un
poste sédentaire dans tout
type de commerce : petite
boutique, hypermarché...

En fonction de son lieu
d’apprentissage le vendeur
se spécialise dans les pro-
duits d ‘équipements cou-
rants (vétement, chaussu-
res, électroménager, linge

Les aptitudes requises

Bonne présentation

Sourire et sens du service
Bonne condition physique
Dynamisme, curiosité
Aisance relationnelle
Qualités morales (honnéteté)

La poursuite d’études
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